職 務 経 歴 書

2020年1月30日　現在
名前：○○○

■ 応募職種：営業職
■ 職務経歴要約

国内アパレルメーカーで、セレクトショップへ向けた卸営業を3年間しておりました。

2年間は既存店との信頼関係構築と売上の最大化に尽力し、3年目は新規開拓と自社セレクトショップの立ち上げに携わりました。その後、プロダンサーとして4年間スタジオインストラクターを中心にアーティストPV・バックダンス、雑誌のモデル、TV、ラジオ等、精力的に活動し現在に至ります。
· 職務内容

2005年4月～2008年12月　株式会社○○○セレクト
事業内容：婦人服・婦人服飾雑貨の企画・製造・卸・販売
資本金：90百万円　従業員数：200名　設立：1998年11月　売上高：100億円
2005年4月　○○○-Club営業一課

＜業務内容＞　

【職務内容】既存店の売上管理

【担当地域】関東／四国／九州　他

【実績】担当店数：40件　売上管理高：1000万円／月　入金率90％以上

※毎日担当店舗40件全てに電話をかけるよう努め、時間の許す限り顧客とコミュニケーションをとり、売上の最大化を念頭に置き営業した結果、前年比120％、予算達成率も常に上位にランクインしました。

2008年12月　一身上の都合により退社

■2009年4月～現在　プロダンサーとして活動
【インストラクター】契約スタジオ　12社（株式会社○○○ダンス他）

【アーティストPV】「●●●●」ファーストシングル

【バックダンサー】「▲▲▲▲」
【TV】ZTV「■■■■Music」ゲスト出演

【ラジオ】InterFM「△△△△ GLOBAL VILLAGE」

【CM】㈱◆◆◆◆「□□□□」企業プロモーション用映像

■　PCスキル

Word  資料作成レベル

Excel　資料、関数使用レベル

PowerPoint　プレゼン資料作成レベル

■　資格
2004年12月　普通自動車運転免許
· 自己PR

営業時代は常に売上の最大化を目標に設定し、そのために電話や情報提供ツールなどをフルに活用し取引先と蜜にコミュニケーションを取り、その目標に向かって1日1日の数字をチェックし、計画的に日々の業務に取り組みました。前年割れや予算が達成出来なかった月はどこにその原因があるのかを反省し、その次の月は改善し、必ず前年超え、予算達成をしてきました。自社セレクトショップの立ち上げでは、店頭に並ぶアイテムのバイイングのアシストや什器の発注、売上管理まで携わりました。

プロダンサーとしての4年間もインストラクター、PV出演、バックダンス等、さまざまな現場で精力的に活動してきました。インストラクターの仕事では、生徒のレベル・理解度を考慮し、一つ一つ噛み砕いて丁寧にレッスンすることを心がけてきた結果、スタジオの主催するアンケートにおいて、分かりやすい講師No.1を半年間継続させました。

経歴としては特殊ではありますが、売上を伸ばすために営業努力をするという点では似ている部分も多くあり、ダンサーという職業を通じて自分の営業力も向上したと自負しております。

アパレル業界の現場から4年離れ、営業としての再スタートとなるので、厳しい環境であることは承知しておりますが、何事にも全力で集中して取り組むことには自信があります。一刻も早く戦力になれるように頑張りますので、何卒よろしくお願いいたします

以上

